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Твоя  
привычка  

побеждать! 



Критически важные решения 

в условиях стремительных 

Изменений! 

 Николай Сапсан 



Результаты 

Технологии 

Процессы 

Возможности 

Процедуры 

МБА 

Личностный 
рост ИНСАЙТ 



«Настоящее 

путешествие в поисках 

нового 

заключается не в 

открытии новых 

пейзажей, 

а в приобретении  

нового взгляда» 
  

Марсель Пруст 





ИЗМЕНЕНИЯ! 





ИНФОРМАЦИЯ? 







ЭНЕРГО - 

ИНФОРМАЦИОННОЕ 

ПРОСТРАНСТВО 

ТРЕНИНГА 



ИНСАЙТ 



РЕШЕНИЯ 



ВОЗМОЖНОСТИ 



ЭНЕРГИЯ 



ОБУЧЕНИЕ 





ИЗМЕНЕНИЯ! 



ЗАПРОС 

ИНСАЙТ 

РЕШЕНИЕ 

ВОЗМОЖНОСТИ 

ЭНЕРГИЯ 

ОБУЧЕНИЕ 

ИЗМЕНЕНИЯ 





Нет ни одного предпринимателя в мире 

за всю историю предпринимательства,  

у которого был бы зафиксирован крах  

по внешним условиям. 



Цель 



Состояние 

Настрой 

Отношение 



КАРТИНА МИРА 

Мы не живем в реальности, мы живем в том, что 

мы придумали по поводу этой реальности… 

СИТУАЦИЯ ИСТОРИЯ 





ОДИНОКАЯ МУХА  

НАД ЦВЕТКОМ 



ДВА ВЗГЛЯДА НА МИР  







ДВА ВЗГЛЯДА НА МИР  



Автор / Жертва 







точка зрения 



Спор 

Недоразумение 

Конфликт 

Непринятие 







КОНФЛИКТ ПАРТНЕРСТВО 



НАПРЯЖЕНИ

Е 
РАЗВИТИЕ 



ФОНД  

ОПЛАТЫ  

ТРУДА 
ЛОГИСТИКА ДОВЕРИЕ 

Клиент 
Довольный  

клиент 

NPC 
Клиент  

моего  

клиента 

Успешный  

клиент 
МЕЧТА 



Нет экономики более прибыльной, чем экономика доверия 

ДОВЕРИЕ 

СКОРОСТЬ 

ЗАТРАТЫ 

ДОВЕРИЕ 

СКОРОСТЬ 

ЗАТРАТЫ 



Великие  

завоеватели 

Сообщества 
Великие интеграторы 

Тело 

Ум 

Разум 

ABG 

BBG 

Великие  

землевладельцы 

Великие  

производители 

Великие  

корпорации 

ЗЕМЛЯ 

                                                                      

РЕКЛАМА 

ПРОИЗВОДСТВО 

CRM IP 
телефония 

Скрипты 

продаж 

Анали 

тика 
Отчеты SMM 

ОТНОШЕНИЯ 

интернет 

земля 

СИСТЕМА ПРОДАЖ 

Сайт 

МУЛЬТИПЛИКАЦИЯ 

КРУТО 

кое-как 

+ 
+ 
- 

+ 
- 
+ 

+ 
- 

Физическая 

сила 
Военная 

сила 
ОБЩИНЫ 

Великие генераторы 



Все, что вы знали о наркомании –  

НЕПРАВДА! 





образование  

взрослых 



Что происходит на этом снимке? 



А тут? 









отношение 



ЗНАНИЯ НАВЫКИ 

ОТНОШЕНИЕ (context) 



ПРОТИВ 

ОТНОШЕНИЕ 

ЗА 
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КОНФЛИКТ СОТРУДНИЧЕСТВО 

БОРОТЬСЯ СТРОИТЬ 





97% 3% 



97% 3% 



ЗАКЛЮЧЕННЫЙ КУРОРТНИК ПАРТНЕР 

ОТНОШЕНИЕ 
% ВОВЛЕЧЕННОСТИ 

5% 30% 100% 
Отсидеться Получить кайф Реализовать себя 

ФОРМУЛА УЧАСТИЯ 

Ждет Ищет Создает 

КОНФЛИКТ РАЗВИТИЕ 



влияние 



ЖИВОТНОЕ 

ЧЕЛОВЕК 

ВЕЩЬ 

Чем влияем На что влияем 

ДОГОВОР 

МОТИВАЦИЯ 

КОНТРОЛЬ 



ЖИВОТНОЕ 

ЧЕЛОВЕК 

ВЕЩЬ 
RE action 

RE action 

Интеллект 

Выбор 

стимуляция 

обман 

доминирование 

заговор 

Командовать 

фиксация 

доверие 
уважение 

партнерство 

Втягивать 

Включать 

Заманивать 

Дрессировать 

Завлекать 

Вдохновлять 

Вовлекать 

Привлекать 

Перемещать 

Свободная воля 

Выявлять 

Инстинкт 

Рефлекс 

Интеллект 

RE action Инстинкт 

Рефлекс 

Руководитель 

Начальник 

Надзиратель 



ЖИВОТНОЕ 

ЧЕЛОВЕК 

ВЕЩЬ 
RE action 

RE action 

Интеллект 

Выбор 

стимуляция 

обман 

доминирование 

заговор 

фиксация 

доверие 
уважение 

партнерство 

Система 

Контроля 

Свободная воля 

Инстинкт 

Рефлекс 

Интеллект 

RE action Инстинкт 

Рефлекс 

Система 

Зависимостей 

Система 

Условий 



5 СПОСОБОВ ВЛИЯНИЯ НА ЛЮДЕЙ 

1. Пугать 

2. Обманывать 

3. Удовлетворить потребность 

4. Способствовать в достижении цели 

5. Духовный лидер 

/ страх 

/ мотивация, манипуляция 

/ бартер 

/    МЕЧТА  

Или как сделать так, что бы с тобой считались? 



Соло 





Дует 





Лидер и Команда 



КОНФЛИКТ ПАРТНЕРСТВО 



ТЕЧЕНИЕ ПОТОК 



НАПРЯЖЕНИ

Е 
РАЗВИТИЕ 





Благодарю! 



Управление 

Менеджмент 

Переговоры 

Самоактуализация 

Систематизация 

Персональная 
эффективность 



СОЗДАЕМ 

ПЕРСОНАЛИЗИРОВАННЫЕ 

ПРОГРАММЫ  

ДЛЯ  

ЭФФЕКТИВНОГО РАЗВИТИЯ 

ПЕРВЫХ ЛИЦ КОМПАНИЙ 

И БИЗНЕСА В ЦЕЛОМ 



Благодарю! 


